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Rezumat

Veniturile reprezinta un indicator important pentru
utilizatorii situatiilor financiare care doresc sa evalueze
pozitia financiara si performanta unei entitati. In
consecinté, reglementérile contabile aplicabile
referitoare la recunoagterea si evaluarea veniturilor
joacd un rol important in crearea imaginii unei companii.

Acest articol abordeazé o serie de tranzactii specifice in
conformitate cu reglementdrile contabile din Roménia
(Ordinul ministrului finantelor publice nr. 1802/2014), prin
comparatie cu IFRS 15 Venituri din contractele cu
clientii. In situatiile in care acest lucru a fost considerat
oportun, au fost prezentate reglementérile fiscale, in
conformitate cu noul Cod Fiscal aplicabil incepand cu 1
ianuarie 2016. IFRS 15 isi propune sa acopere aspecte
pe care nu le trateaza standardele anterioare de
contabilitate (IAS si IFRS) sau interpretarile acestor
standarde (SIC si IFRIC), ca de exemplu IAS 18 Venituri
§i IAS 11 Contracte de constructie.
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Data fiind importanta pe care o au, pentru utilizatorii de
situatii financiare, informatiile referitoare la performanta
unei entitati in general i cele referitoare la venituri in
special, reglementarile care afecteaza valoarea i
structura veniturilor au impact asupra evaluarii
performantei unei entitti. in acest moment, entitatile
economice din Romania fsi organizeaza contabilitatea
fie pe baza reglementarilor nationale armonizate cu
Directivele Europene, fie in conformitate cu
reglementarile nationale armonizate cu Standardele
Internationale de Raportare Financiara. Orice diferenta
intre aceste doua seturi de reglementéri este de naturéd a
afecta imaginea utilizatorilor despre performanta
companiilor, mai ales daca ele se refera la o
componenta atat de importanta a veniturilor, cum sunt
veniturile din contractele cu clientii.

Standardul IFRS 15 Venituri din contractele cu clientii
contine un model de recunoastere al veniturilor mai
bun si oferd mai multe informatii si elemente de
ghidare fata de standardele precedente. De
asemenea, noul standard acopera zone care nu erau
tratate indeajuns de clar in standardele anterioare sau
pe care prevederile acestora nu le acopereau in
totalitate. Acest nou standard abroga o parte din
standardele precedente, cum ar fi IAS 11 Contracte de
constructie, IAS 18 Venituri, IFRIC 13 Programe de
fidelizare a clientilor, IFRIC 15 Acorduri privind
constructia de proprietati imobiliare, IFRIC 18
Transferuri de active de la clienti si SIC 31 Venituri —
tranzactii barter care presupun servicii de publicitate.
Reglementérile contabile din Romania, aplicabile
entitatilor care nu au implementat Standardele
Internationale de Raportare Financiara, contin de
asemenea prevederi noi care afecteaza modul de
recunoastere a veniturilor din contractele cu clientii i a
reducerilor de pret in special.

Ca urmare, in continutul articolului sunt prezentate o
serie de cazuri particulare referitoare la recunoasterea
veniturilor din contracte cu clientii, cu scopul de a oferi o
perspectiva practica si actuala referitoare la acest
aspect. Exemplele analizate se concentreaza pe
problema reducerilor de pret, deoarece aceasta a fost
una din ariile afectate de schimbarile legislative recente.
Articolul se incheie cu interpretarile, concluziile si
recomandarile formulate pe baza demersului realizat si a
experientei profesionale a autorilor.
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Tn continuare sunt prezentate o parte din tranzactiile
care se intalnesc frecvent in practica societatilor
comerciale. Dat fiind caracterul vast al unui astfel de
subiect, s-a optat doar pentru prezentarea unei parti a
tranzactiilor, cu scopul de a le trata amanuntit, de a
raspunde la anumite intrebari si, in acelasi timp, de a
initia dezbateri. Tranzactiile sunt prezentate atat din
perspectiva reglementarilor contabile din Romania
(Ordinul ministrului finantelor publice 1802/2014
actualizat — OMFP 1802/2014), cat si din perspectiva
Standardelor Internationale de Raportare Financiara
(IFRS), mai exact IFRS 15. Unde s-a considerat
relevant, sunt prezentate si principalele aspecte de
natura fiscald, in conformitate cu noul Cod fiscal aplicabil
incepénd cu 1 ianuarie 2016.

1.1. Vanzari de bunuri sau prestari de
servicii care implica acordarea de
reduceri pentru plata imediata sau
pentru plata inainte de scadenta

In cadrul relatiilor comerciale dintre furnizori si clienti,
partile pot include in contractele incheiate clauze prin
care se acorda clientilor o reducere pentru plata
facturilor intr-un anumit interval de timp. Modul in care
pot fi tratate aceste reduceri de catre entitétile care
aplica reglementérile contabile nationale conforme cu
Directivele europene si de catre entitatile care aplica
IFRS este prezentat in detaliu in continuare.

Tratamentul contabil din perspectiva IFRS 15

In situatia in care vanzatorul acorda o reducere pentru
plata imediata sau pentru plata intr-o anumita perioada
de timp, atunci o parte a contravalorii care ar urma sa fie
incasata este variabila, ca urmare a faptului ca nu exista
o certitudine cu privire la achitare in conditiile care
genereaza primirea reducerii. Managementul societatii
va estima cuantumul reducerii care poate fi acordata pe
baza experientei anterioare gi a numarului de clienti
carora li se poate oferi aceasta reducere. De regula,
valorile nu sunt semnificative din perspectiva situatiilor
financiare. Reducerea afecteaza cifra de afaceri a
vanzatorului, respectiv costul de achizitie in cazul
cumparatorului.
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Tratamentul contabil din perspectiva
reglementarilor nationale

Potrivit pct. 77, alin. (1) din anexa la ordinul 1802/2014,
reducerile financiare sub forma de sconturi de decontare
sunt acordate pentru achitarea datoriilor inainte de
termenul normal de exigibilitate. Indiferent de perioada la
care se refera, in contabilitatea furnizorului aceste
reduceri reprezinta cheltuieli ale perioadei (si sunt
reflectate in contul 667 Cheltuieli privind sconturile
acordate), in timp ce in contabilitatea clientului acestea
reprezinta venituri ale perioadei (si sunt reflectate in
contul 767 Venituri din sconturi obtinute). Cu alte
cuvinte, reducerile acordate/primite ca urmare a
incasarii/achitarii datoriilor inainte de scadenta —
indiferent la ce perioada se refera — nu diminueaza cifra
de afaceri, in cazul vanzatorului, sau costul de achizitie,
in cazul cumparatorului, ele avand impact asupra
rezultatelor contabile din activitatea financiara.

1.2. Vanzari de bunuri sau prestari de
servicii care implica o componenta
financiara semnificativa

Tratamentul contabil din perspectiva IFRS 15

Pot exista situatii in care apare un decalaj
semnificativ intre momentul transferarii bunurilor sau
serviciilor catre cumparator si momentul achitarii
acestora. Standardul solicita ca, atunci cand
tranzactia incorporeaza o componenta financiara
semnificativd, managementul societatii sa ajusteze
pretul tranzactiei pentru a reflecta valoarea in timp a
banilor, astfel incat suma recunoscuta drept venit din
vanzare sau din prestarea serviciilor sa fie la nivelul
pretului ce s-ar utiliza in conditiile in care
cumparatorul ar achita la momentul transferului
riscurilor si beneficiilor aferente bunurilor sau la
momentul considerarii prestarii efective a serviciului
conform intelegerii (IASB, par. 60).

Tranzactia aflata in discutie trebuie sa includa o
componenta financiard semnificativa, fapt care poate fi
stabilit de entitate prin analizarea mai multor factori,
dintre care 1i amintim, cu caracter nelimitativ, pe
urmatorii:

(i) contravaloarea ce se achita de client este
substantial diferita de cea pe care ar achita-o la
momentul transferului bunurilor sau imediat
conform intelegerii contractuale existente;

282

(i) durata de timp scursa intre momentul livrarii
bunurilor si momentul achitarii acestora;

(i) rata dobanzii, implicita sau explicitd, mentionata
in intelegerea dintre parti prin comparare cu rata
dobénzii pe piaté (IASB, par. 61). In cazul in care
exista 0 componenta financiara, atunci aceasta
va trebui sa fie reflectata distinct fie ca un venit
financiar, fie ca o cheltuiala financiara. Cuantumul
componentei financiare se va determina in
conformitate cu IFRS 9.

Tratamentul contabil din perspectiva
reglementarilor nationale

Ordinul 1802/2014 nu solicita in mod explicit ca valoarea
in timp a banilor sa constituie un element de ajustare a
valorii venitului din vanzarea de bunuri sau prestarea de
servicii, iar componenta financiara sa fie prezentata
distinct.

Pot exista intelegeri contractuale prin care vanzatorul:

a. achita cumparatorului diverse sume de bani pentru
servicii puse la dispozitie de acesta (ca de exemplu
taxele de raft, taxele pentru pozitii favorabile de
expunere, taxele pentru punerea la dispozitie a
unor rapoarte privind vanzarile in punctele de
vanzare efc.);

b. acorda reduceri comerciale pentru ca acestea sa
se reflecte in prefurile de la raft, astfel incat
consumatorul final s& achizitioneze produsele la
preturi mai mici, sau acorda reduceri comerciale pe
baza de cupoane valorice;

c. participa la campaniile de marketing si publicitate
alaturi de client;

d. acorda produse gratuite clientului in scopul
stimularii vanzarilor (2 bucéti la pretul uneia) sau
pentru testare la punctele de vanzare (ca de
exemplu, acordarea de mostre, testare etc.).

Practicile comerciale pot fi diverse si uneori complicate,
ceea ce genereaza dificultati la reflectarea in
contabilitate a tranzactiilor aferente. De asemenea, apar
si implicatii fiscale, asa cum se va prezenta in
continuare.
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2.1. Tranzactii care presupun ca vanzatorul
sa efectueze plati catre client

Tratamentul contabil din perspectiva IFRS 15

Standardul prevede ca entitatea sa stabileasca daca
aceste sume platite sau de platit reprezinta fie o
reducere de pret, fie o plata pentru un serviciu sau un
bun distinct, primit de vanzator de la client. Standardul
ofera un ghid pe baza céruia entitatea stabileste in ce
situatie se poate incadra operatiunea economica (IASB,
par. 26-30).

Se poate spune ca bunul sau serviciul este considerat
distinct daca este vandut de client separat si in mod
regulat sau entitatea poate beneficia de bunul sau
serviciul respectiv, fie pe cont propriu, fie impreuna cu
alte resurse disponibile acesteia. In aceste situatii
contabilizarea serviciului sau a bunului primit se va face
ca si cum ar fi fost achizitionat de la un tert in cursul
normal al afacerii. Serviciile vor fi inregistrate pe seama
cheltuielilor sau, daca este cazul, capitalizate in
conformitate cu IFRS.

In restul situatiilor, aceste plati efectuate sau care
urmeaza a fi efectuate de vanzator sunt considerate
reduceri comerciale de pret.

Tratamentul contabil din perspectiva
reglementarilor contabile nationale

Contabilizarea si prezentarea elementelor din bilant si
din contul de profit gi pierdere se realizeaza tinand
seama de fondul economic al tranzactiei sau al
angajamentului in cauza. Respectarea acestui principiu
are drept scop nregistrarea in contabilitate i
prezentarea fideld a tranzactiilor, in conformitate cu
realitatea economica, punand in evidenta drepturile si
obligatiile, precum si riscurile asociate acestor operatiuni
potrivit pct. 57, alin. (1) din anexa la OMFP 1802/2014.

Forma juridica a unui document trebuie sa fie in
concordanta cu realitatea economica. Potrivit pct. 57,
alin. (3) din anexa la OMFP 1802/2014, atunci cand
exista diferente intre fondul sau natura economica a unei
operatiuni sau tranzactii i forma sa juridica, entitatea va
inregistra in contabilitate aceste operatiuni, cu
respectarea fondului economic al acestora.

La pct. 76, alin. (7) din anexa la ordinul 1802/2014 sunt
exemplificate urmatoarele categorii de reduceri
comerciale:

Nr. 3(135)/2016

a. rabaturile — se primesc pentru defecte de calitate si
se practica asupra pretului de vanzare;

b. remizele — se primesc in cazul vanzarilor superioare
volumului convenit sau atunci cand cumparatorul are
un statut preferential; si

c. risturnele — sunt reduceri de pret calculate asupra
ansamblului tranzactiilor efectuate cu acelasi tert, in
decursul unei perioade determinate.

Se poate observa ca nu existd mentionari sau
exemplificari care sa conduca la inregistrarea unor plati,
efectuate sau care urmeaza a fi efectuate de vanzator,
pentru servicii sau bunuri primite de la clienti drept
reduceri comerciale. in consecintd, trebuie avute in
vedere realitatea economica si fondul economic al
operatiunii.

Perspectiva fiscald conform reglementarilor
specifice din Romania

Potrivit art. 319, alin. (20), lit. i) din noul Cod fiscal,
factura cuprinde in mod obligatoriu urméatoarele
informatii: ,[...] baza de impozitare a bunurilor i
serviciilor ori, dupa caz, avansurile facturate, pentru
fiecare cotd, scutire sau operatiune netaxabild, pretul
unitar, exclusiv taxa, precum si rabaturile, remizele,
risturnele i alte reduceri de pret, in cazul in care
acestea nu sunt incluse in pretul unitar.”

De asemenea, art. 286, alin. (4), lit. a) din Codul fiscal
precizeaza ca baza de impozitare a TVA nu cuprinde
,rabaturile, remizele, risturnele, sconturile si alte reduceri
de pret, acordate de furnizori direct clientilor la data
exigibilitatii taxei.” Pentru reducerile de pret acordate
ulterior facturarii, art. 287, lit. ¢) din Codul fiscal prevede
ca baza de impozitare se reduce ,in cazul in care
rabaturile, remizele, risturnele si celelalte reduceri de
pret prevazute la art. 286 alin. (4) lit. a) sunt acordate
dupa livrarea bunurilor sau prestarea serviciilor.” Mai
mult, normele metodologice emise pentru aplicarea art.
286 din Codul fiscal conditioneaza neincluderea
reducerilor in baza de impozitare doar daca sunt
acordate direct in beneficiul clientului si nu constituie, in
fapt, remunerarea unui serviciu sau a unei livrari. Cu alte
cuvinte, vanzatorul nu va inregistra platile, efectuate sau
care urmeaza a fi efectuate, pentru serviciile sau livrarile
efectuate de client drept reduceri de pret, el fiind obligat
sa inregistreze serviciile primite pe seama cheltuielilor in
conformitate cu prevederile contractuale, a
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documentelor suport si a facturii emise de client.
Conform exemplului din norme, vanzatorul poate acorda
— in cadrul unor campanii promotionale — reduceri
comerciale consumatorului final, prin intermediul
comerciantilor, doar pe baza de cupoane valorice.

2.2. Vanzatorul achita clientului o suma
pentru a obtine o anumita pozitie
favorabila in magazinele de desfacere
ale acestuia

O astfel de tranzactie apare, de exemplu, atunci cand
pentru marca de produse de machiaj X se doreste a fi
pus la dispozitie un spatiu de 3 rafturi in fiecare punct de
lucru al unui magazin de desfacere.

Tratamentul contabil din perspectiva IFRS 15

Analizénd prevederile din Standard referitoare la
conditiile pe baza carora se poate considera ca s-a
primit un serviciu sau un bun distinct, se poate
concluziona ca, in acest caz, vanzatorul nu primeste un
serviciu distinct gi, in consecintd, poate trata aceste plati
drept o reducere de pret.

Tratamentul contabil din perspectiva
reglementarilor contabile nationale

Ordinul 1802/2014 nu contine prevederi distincte prin
care sa se stabileasca situatiile pe baza carora se poate
considera c& s-a primit un serviciu sau un bun distinct. in
consecinta, ar fi indicat ca asemenea plati sa fie
inregistrate pe seama cheltuielilor pe masura efectuarii
lor, tindnd cont de principiul contabilitatii de
angajamente.

Perspectiva fiscala conform reglementdrilor

din Roménia

Daca avem in vedere prevederile din Codul fiscal
mentionate anterior, nu se poate reduce sau ajusta baza
de calcul a TVA daca reducerile reprezinta, in fapt,
remunerarea unui serviciu sau a unei livrari. Pentru ca
aceste cheltuieli sa fie deductibile fiscal, la calculul
impozitului pe profit se va avea in vedere principiul
introdus la art. 25 alin. (1) din noul Cod fiscal cu privire la
deductibilitatea cheltuielilor angajate in scopul
desfasurarii activitatii economice, precum si la clauzele
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contractuale agreate de parti si documentele suport care
sa justifice prestarea efectiva a acestor servicii.

2.3. Vanzatorul si clientul participa impreuna
la campanii de promovare a produselor
prin publicarea de reclame in reviste de
specialitate

Este analizata in continuare situatia in care clientul
suporta initial intregul cost al campaniei publicitare,
urmand sa refactureze o cota-parte vanzatorului.

Tratamentul contabil din perspectiva IFRS 15

Analizand prevederile din Standard referitoare la
conditiile pe baza carora se poate considera ca s-a
primit un serviciu sau un bun distinct, se poate
concluziona cd, in acest caz, vanzatorul primeste un
serviciu distinct deoarece clientul a apelat la un tert
pentru acest serviciu. Vanzatorul ar fi putut obtine direct
acest serviciu de la entitatea care publica revista. In
concluzie, serviciile vor fi inregistrate pe seama
cheltuielilor pe masura realizarii lor.

Tratamentul contabil din perspectiva legislatiei
nationale

Precizérile anterioare (2.2) ramén valabile i in acest
caz, in sensul ca serviciile vor fi inregistrate pe seama
cheltuielilor, pe masura realizarii lor. In opinia noastra,
pentru aceste cazuri, este relevanta analiza catorva
aspecte fiscale care depind de pretul folosit de client
pentru refacturarea serviciilor, in sensul ca pot exista
doua variante:

a. clientul refactureaza la acelasi pret cu care a
achizitionat serviciul de reclama de la tert (situatie
cunoscuta si sub denumirea de ,structura de
comisionar” din perspectiva TVA) si

b. clientul refactureaza direct, la un pret mai mare.

Tn opinia noastra, prima situatie este cea care poate
ridica anumite probleme in practica, fapt care ne face
sa detaliem urmatoarele aspecte. In cazul unui
contract de comision, comisionarul este, in fapt, un
intermediar intre un vanzator (furnizor) si un
cumparator. Comisionarul poate:

a. fie sa emita numai facturi de comision pentru
serviciul de intermediere oricareia dintre cele doua
parti sau chiar ambelor;
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b. fie sa primeasca facturi pe numele séu de la
furnizor, urménd sa emita facturi pe numele sau
catre cumparator. In acest caz comisionarul se
transforma in cumparator-revanzator (,structura de
comisionar”).

Sunt importante conditiile cumulative in care structura de
comisionar se poate aplica, dupa cum urmeaza (pct.
31.(5)-(6) din normele de aplicare ale art. 286, alin. (3)
din Codul fiscal):

(i) livrérile de bunuri sau prestarile de serviciu
refacturate nu fac parte din insasi activitatea
economica a comisionarului;

(i) comisionarul nu recupereaza mai mult decét
cheltuiala efectuatd, dar poate recupera mai putin;

(i) - in masura in care comisionarul poate face dovada
ca singurul scop este refacturarea de cheltuieli,
atunci nu este obligat sa aiba inscrisa in obiectul
de activitate realizarea prestarilor pe care le
refactureaza.

Tn cazul structurii de comisionar, cumparatorul-
revanzator are dreptul la deducerea TVA aferente
achizitiilor de servicii/bunuri care vor fi refacturate, in
conditiile legii, si are obligatia de a colecta TVA pentru
operatiunile taxabile. Atragem atentia asupra faptului ca
pot exista situatii — cum ar fi cele care implica cheltuieli
cu impozitele, taxele sau cheltuieli accesorii, care cad in
sarcina comisionarului pentru operatiunile realizate —
cand structura de comisionar nu se aplica.

Comisionarul va avea in vedere si pct. 432 din anexa la
OMFP 1802/2014, conform caruia ,sumele colectate de
o entitate in numele unor terte parti, inclusiv in cazul
contractelor de agent, comision sau mandat comercial
incheiate potrivit legii, nu reprezinta venit din activitatea
curenta, chiar daca din punct de vedere al taxei pe
valoarea adaugata persoanele care actioneaza in nume
propriu sunt considerate cumparatori-revanzatori. In
aceasta situatie, veniturile din activitatea curenta sunt
reprezentate de comisioanele cuvenite”.

2.4. Vanzatorul (distribuitor) este de acord
sa suporte o parte din costurile
generate de o campanie de reducere de
pret practicata de client (revanzator) in
propriile magazine

Ca urmare a unui astfel de acord, consumatorul final

(clientul direct al revanzatorului) beneficiaza de o
reducere fatd de pretul obignuit aplicat la raft.
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Tratamentul contabil din perspectiva IFRS 15

Analizand prevederile din Standard se poate
concluziona ca o asemenea plata poate fi inregistrata de
vanzator (distribuitor) ca si cum ar fi o reducere
comerciala acordata direct clientului sau
(revanzatorului). Altfel spus, platile aferente unor
asemenea reduceri — acordate indirect, prin intermediul
revanzatorului, catre consumatorul final (clientul
revanzatorului) — nu sunt tratate diferit fata de cele care
sunt acordate de vanzator (distribuitor) direct clientului
sau (revanzator).

Tratamentul contabil din perspectiva legislatiei
nationale

OMFP 1802/2014 nu face referire distincta la situatia in
care un vanzator (distribuitor) acorda reduceri
comerciale indirecte — prin intermediul clientului sau
(revanzator) — catre consumatorul final care este, in fapt,
clientul revanzatorului.

Totusi, unele prevederi din Codul fiscal ar trebui avute in
vedere pentru a evita eventualele riscuri fiscale. Astfel,
revenind la mentiunile anterioare privind reducerea sau
ajustarea bazei de impozitare a TVA, accentuam
urmatoarele aspecte care trebuie privite cumulativ:

o reducerile de pret nu se includ in baza de impozitare
dacd sunt acordate direct in beneficiul clientului - in
cazul nostru s-ar putea interpreta ca aceste reduceri
de pret nu sunt acordate direct clientului
(revanzatorului), fiind in fapt acordate in mod indirect
— prin intermediul revanzatorului — consumatorului
final, care beneficiaza de o reducere de pret ,la raft’;

o reducerile de pret nu se includ in baza de impozitare
daca sunt acordate direct in beneficiul clientului si nu
constituie, in fapt, remunerarea unui serviciu sau a
unei livrdri — in cazul nostru s-ar putea interpreta ca
aceste reduceri de pret reprezinta remunerarea unei
livrari si anume a livrarii pe care clientul
(revanzatorul) o face catre consumatorul final, in
sensul de a oferi acestuia din urma un produs mai
ieftin;

e exista un exemplu in cuprinsul normelor
metodologice de aplicare a art. 286 din Codul fiscal
prin care producatorii/distribuitorii pot acorda, pe
baza de cupoane valorice, in anumite conditii,
reduceri comerciale catre consumatorii finali prin
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intermediul comerciantilor (cumparatori —
revanzatori).

In opinia noastra, acest gen de operatiune, des intélnita
in practica societatilor comerciale, ar trebui reglementata
mai clar pentru evitarea oricaror riscuri de calculare a
debitelor si accesoriilor la plata TVA si a impozitului pe
veniturile microintreprinderii sau a impozitului pe profit,
dupa caz.

2.5. Vanzatorul livreaza bunuri clientului,
iar acesta are dreptul de a le returna

In practica se regésesc intelegeri contractuale agreate
intre vanzator si cumparator prin care, concomitent cu
transferul drepturilor si obligatiilor asupra bunurilor, se
acorda dreptul clientului de a returna produsele pentru
diverse motive, cum ar fi: retur ca urmare a deteriorarii
produsului in timp, retur ca urmare a schimbarii gamei
de produse cu una nou aparuta, retur ca urmare a
terminarii contractului etc. Aceasta operatiune de
returnare de bunuri poate genera mai multe situatii:

a. clientul are dreptul la restituirea, integral sau in parte,
a sumei platite initial pentru bunuri;

b. clientul poate primi o factura de reducere (credit
note) care va diminua pléatile viitoare ale acestuia in
relatia cu vanzatorul;

c. clientul are dreptul sa primeasca un alt bun la
schimb; sau

d. combinatie a celor de mai sus.

In aceste cazuri, este important sa se stabileasca nivelul
veniturilor pe care vanzatorul il recunoaste, tinand cont
de drepturile de retur pe care le are clientul si de
probabilitatea ca acesta sa returneze bunurile.

Tratamentul contabil din perspectiva IFRS 15

Standardul contine in anexa (Ghidul de aplicare)
prevederi privind vanzarile cu drept de retur (par.
B20-B27). In situatia transferurilor de bunuri, cand exista
drept de retur, sau a anumitor servicii, cand fac obiectul
unei posibile restituiri, 0 societate comerciala trebuie sa
recunoasca urmatoarele:

(i)  veniturile pentru bunurile transferate la nivelul
valorii la care entitatea considera ca are dreptul;
asadar entitatea nu va recunoaste venituri pentru
bunurile care se asteapta a se returna;

(i) datorie de restituit; i
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(iii) un activ, concomitent cu ajustarea aferenta a
costului bunurilor vandute, pentru a reflecta dreptul
vanzatorului de a recupera bunurile de la client in
vederea constituirii datoriei de restituit.

De asemenea, entitatea trebuie sa aiba in vedere ca
este posibil ca starea bunurilor returnate sa fie mult
diferitd de cea din momentul livrarii, existand chiar riscul
ca bunurile sa nu poata fi utilizate in continuare. Tn
aceste conditii, valoarea activului recunoscut va trebui
sa se faca la valoarea contabila a bunurilor de la
momentul vanzarii, diminuata cu orice alte eventuale
deprecieri de valoare sau costuri necesare recuperarii
lor. Datoria de restituit si activul privind recuperarea
bunurilor trebuie sa fie prezentate ca elemente distincte
in situatiile financiare. Entitatea va evalua i va ajusta
corespunzdtor, la data intocmirii situatiilor financiare,
nivelul preconizat al retururilor si al datoriei de restituit
aferenta, modificand corespunzator nivelul veniturilor.

Mai mult, valoarea activului recunoscut se va modifica
ori de cate ori valoarea datoriei se modifica sau sunt
indicii c& existd o depreciere de valoare. In cazul in care
entitatea nu poate estima nivelul retururilor, veniturile nu
vor fi recunoscute pana la data la care estimarea se
poate face in mod rezonabil, data care poate
corespunde cu sfarsitul perioadei in care clientul are
dreptul de retur.

Tratamentul contabil din perspectiva legislatiei
nationale

Referitor la retururi, avem in vedere precizarile de la
pct. 330, alin. (1) si (2) din anexa la OMFP
1802/2014, referitoare la tratamentul contabil in
cazul marfurilor/produselor finite returnate de clienti.
Astfel, daca returul de bunuri are loc in acelasi
exercitiu financiar in care a avut loc tranzactia de
vanzare, se corecteaza sumele inregistrate in
conturile de creante, venituri, cheltuieli si stocuri care
au fost folosite la momentul vanzarii si descarcarii
din gestiune.

Daca sumele respective se cunosc la data bilantului,
corectia trebuie inregistrata la data bilantului, chiar i
in absenta unei facturi. Tratamentul TVA in aceste
situatii este cel prevazut de legislatia in domeniu.

Referitor la valoarea de prezentare a unui activ in
situatiile financiare, se precizeaza c& valoarea
contabild a unui activ este valoarea la care acesta
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este recunoscut dupa ce se deduc amortizarea
acumulata (pentru activele amortizabile) si ajustarile
acumulate din depreciere sau pierdere de valoare (a
se vedea pct. 82 din anexa la OMFP 1802/2014).

Se observa ca standardul international este mult mai
restrictiv decat reglementarea nationala, in sensul ca
managementul trebuie sa faca o estimare privind
retururile. Reglementarea nationala solicita reflectarea
retururilor daca sumele respective sunt cunoscute la
data bilantului.

2.6. Vanzatorul livreaza bunuri clientului, iar
clientul solicita inlocuirea bunurilor cu
unele similare, de acelasi tip, calitate si
pret

Tratamentul contabil din perspectiva IFRS 15

Standardul precizeaza in mod clar ca schimbarea de
catre client a unui bun cu un altul de acelasi fel, de
aceeasi calitate si conditie si avand acelasi pret nu se
considera ca fiind retur i, in consecinta, nu se
realizeaza nicio ajustare a pretului de tranzactionare
(IASBa, par. B26). Dreptul de a schimba un bun cu un
altul, in conditiile anterior amintite, trebuie privit ca
dreptul de a returna, in perioada de garantie, un
produs care nu functioneaza corect.

Tratamentul contabil din perspectiva legislatiei
nationale

Reglementarea contabila (OMFP 1802/2014) nu
prezinta distinct acest caz, dar mentioneaza ca orice
tranzactie efectuatd se consemneaza in momentul
efectuarii ei intr-un document care sta la baza
inregistrarilor in contabilitate, dobandind astfel
calitatea de document justificativ (pct. 314, alin. 2-3).
De asemenea, se mentioneaza ca veniturile i
cheltuielile care rezulta direct si concomitent din
aceeasi tranzactie sunt recunoscute simultan in
contabilitate, prin asocierea directa intre cheltuielile
si veniturile aferente, cu evidentierea distincta a
acestor venituri si cheltuieli (pct. 53, alin.3).

in practica, aceasta operatiune se reflectd printr-un retur,
urmat de o livrare. Nu apar modificari la nivelul
veniturilor, urmare a faptului ca pretul de vanzare este
acelasi, dar pot aparea modificari la nivelul costului
bunurilor vandute in cazul in care costul de achizitie al
bunurilor este diferit (de exemplu, bunurile au fost
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achizitionate de la parteneri externi, in perioade diferite,
iar cursul valutar utilizat la data receptiei este diferit).

Fiecare entitate trebuie sa Tsi stabileasca propria
strategie de afaceri, urmarind ca in elaborarea
contractelor comerciale sa identifice in primul rand
limitele si conditiile trasate prin legislatia comerciald. De
reguld, politicile comerciale ale unei entitati nu pot fi
ingradite de legislatia contabila sau fiscald, acestea fiind
rodul aplicarii regulilor si bunelor practicilor comerciale,
conforme cu legislatia specifica. De aceea, un rol major
in configurarea politicilor comerciale revine juridicului.
Chiar dacé atat legislatia contabila cat si cea fiscala
si-au definit ca principiu fundamental prevalenta
economicului asupra juridicului, consideram ca orice
prevedere contractuala validata juridic trebuie sa fie
aplicata intocmai pe toata durata in care contractul
comercial si produce efectele. in plus, tratamentele
contabile si fiscale trebuie configurate inca din faza de
concepere a contractului comercial, tocmai pentru ca
tranzactiile derulate de entitate sa fie conforme cu
prevederile Codului fiscal si ale OMFP 1802/2014.

Urmatorul pas vizeaza introducerea tratamentelor
mentionate anterior in manualele de politici contabile i
fiscale, plecand de la tipologia reducerilor de pret
utilizate in practica entitatii, continuand cu procedurile
referitoare la intocmirea, circuitul si utilizarea
documentelor financiar-contabile utilizabile, evaluarea si
inregistrarea in contabilitate a reducerilor de pret efc.

Din perspectiva fiscala, trebuie avute in vedere cel putin
aspectele legate de impactul reducerilor de pret asupra
bazei de impozitare a TVA, a impozitului pe profit sau a
impozitului pe venitul microintreprinderilor, intrucat
aceste reduceri ajusteaza, in sensul diminuarii, valoarea
bunurilor i serviciilor, fie la data efectuarii tranzactiei
initiale, fie ulterior.

Din analiza comparativa a prevederilor IFRS 15 cu cele
din reglementérile contabile nationale, am constatat
diferente semnificative in ceea ce priveste
reglementarea aspectelor de natura practica, prin
raportarea la conditiile concrete din economie i prin
oferirea unor solutii diverse pentru recunoagterea i
evaluarea reducerilor de pret utilizate.

Desi practica economica si juridica din Romania abunda
in utilizarea a numeroase categorii de reduceri de pret,
consideram cé legislatia in domeniu, aparent stufoasa,
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sufera de rigiditate, inadaptare si interpretabilitate
excesive. Spre exemplu, cele mai multe practici
comerciale si reguli generale de comercializare sunt
reglementate prin Ordonanta Guvernului 99/2000 privind
comercializarea produselor si a serviciilor pe piata.
Terminologia si practicile comerciale nu sunt preluate in
legislatia contabild, care, departe de a fi conectata la
realitatea economica actuald, se rezuma la exemplificari
sumare $i cu un caracter mai mult decét general. Mai
mult, noutatile aduse de ultimele reglementari contabile

in ceea ce priveste reducerile care acopera integral
contravaloarea bunurilor pot sa conduca la interpretari
eronate in ceea ce priveste vanzarea in pierdere sau,
mai grav, la delimitarea eronata a veniturilor perioadei
curente de cele in avans. Fiscalitatea impune reguli
diferite si necorelate care pot conduce la imposibilitatea
practicarii unor politici comerciale moderne si flexibile,
precum si la riscuri majore de recalculare a impozitelor Si
a taxelor datorate statului roman.
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