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Pe masura ce nevoile utilizatorilor devin tot mai ample,
entitétile sunt nevoite sé isi adapteze informatiile
furnizate. Astfel, raportarea financiard suferd modificari
permanente. Una dintre modificarile recente care au
survenit la nivelul entitafilor care raporteaza in
conformitate cu Standardele Internationale de Raportare
Financiard, cu aplicabilitate din anul 2018, aduc in prim
plan abordarea recunoasgterii veniturilor conform IFRS
15, care modifica IAS 18 si se bazeaza mai degraba pe
0 abordare legatd de transfer al controlului decét pe
abordarea de transfer de riscuri si beneficii, folosita in
mod obisnuit.

Domeniile care reflectd cel mai bine aceste modificari
sunt telecomunicatiile, dezvoltarea software, investitiile
imobiliare si constructiile.

In aceasta lucrare se efectueazd o analizd referitoare la
perceperea impactului noului standard IFRS 15 privind

recunoasterea veniturilor, punénd in evidenta diverse
exemple ilustrative.
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Schimbarile, cum ar fi evolutia pietelor globale,
dezvoltarea rapida si diseminarea tehnologiei, cerintele
clientilor legate de diferentierea produselor, afecteaza
mediul organizational. In prezent abilitatea de adaptare
la schimbare este una dintre cele mai utile caracteristici
in reteta succesului.

Nevoia de a avea situatii financiare care sa contina
informatii comparabile la nivel international a crescut in
Romania, in special la entitatile de interes public, dar i
in vederea evaluarii performantelor, in intregul mediu de
afaceri. Unul din cadrele de raportare care asigura un
reper important pentru aceasta comparabilitate il
reprezintd Standardele Internationale de Raportare
Financiara (IFRS).

Odata cu schimbarile la nivel economic, raportarile
financiare au tinut pasul, astfel incat tehnica ce sta la
baza logicii contabile a reprezentat o resursa care a fost
permanent modificata in functie de cerintele utilizatorilor.

in Romania, convergenta spre conformitatea cu IFRS a
avut loc In ultimii ani, reglementarile romanesgti
apropiindu-se foarte mult de standardele internationale,
insa exista o serie de diferente care duc la rezultate -
profit/pierdere diferite. n plus, IFRS au suferit modificari,
acestea fiind reflectate si in modificarile legislatiei
nationale, cu caracter obligatoriu pentru acele entitati
care aplica IFRS.

Lucrarea cuprinde trei parti semnificative, punand in
evidenta una dintre ultimele modificari ale IFRS i
anume IFRS 15, abordand cadrul conceptual si juridic,
perceperea impactului noului standard IFRS 15 privind
recunoasterea veniturilor cu exemple ilustrative, precum
si analiza comparativé a IFRS 15 fata de IAS 18.

Tn ultimele decenii, atat in plan international, cat i
national a fost intens pusa in dezbatere contabilitatea
veniturilor (ex. Wistemann J.&Kierzek S., 2005, Nobes
C.W., 2006, Girbina M., 2014, Grigoroi L., 2017), a
fost cercetata notiunea de venituri, fiind recomandate
criterii noi de clasificare a acestora in functie de
scopurile utilizarii informatiilor si au fost examinate
probleme ale recunoasterii acestora.

IFRS 15 ,Veniturile din contractele cu clientii” vine cu o
abordare comprehensiva, in prezent invalidand IAS 11
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,Contracte de constructie”, IAS 18 ,Venituri”, IFRIC 13
,Programe de fidelizare a clientjlor”, IFRIC 15 ,Acorduri
privind constructia proprietatilor imobiliare”, IFRIC 18
,1ransferuri de active de la clienti” si SIC-31 ,Venituri —
Tranzactii barter care presupun servicii de publicitate”.

IFRS 15 ,Veniturile din contractele cu clientii” a unit
toate recomandarile privind recunoasterea veniturilor,
ce, anterior, se regaseau in cadrul unor standarde
diferite, intr-unul singur si a schimbat conceptual
abordarea recunoasterii acestora (Grigoroi L., 2017).

IFRS 15 raspunde diferitelor modele de afaceri i
reflecta consecintele reale ale tranzactiilor economice
moderne si complexe, aspecte importante, care Tl
deosebesc radical de standardele pe care le inlocuieste,
evitand favorizarea perspectivelor pe termen scurt si a
volatilitatii in ceea ce priveste recunoasterea veniturilor
(Grigoroi L., 2017).

Tn Romania, oficial, aplicarea propriu-zisé obligatorie a
IFRS pentru operatiunile economico-financiare derulate,
cu evidentierea in situatiile financiare anuale individuale,
a inceput de la 1 ianuarie 2013 pentru entitatile listate pe
o piata reglementata, conform OMFP nr. 881/2012,
respectiv OMFP nr. 1286/2012.

Mai mult, unele entitati, in special cele detinute de
actionari straini, aplica atat reglementarile romanesti, cat
si IFRS, in special in cadrul raportarilor catre firma
mama.

Reglementarile contabile conforme cu Standardele
Internationale de Raportare Financiara (IFRS) au fost
modificate recent prin OMFP nr. 3189/2017, aducand
modificari substantiale, printre care amintim inlocuirea
IAS 18 de catre IFRS 15. Reamintim ca reglementarea
initiala a fost datad prin OMFP nr. 2844/2016. Putem lua
in considerare aplicarea politicilor prevazute in IFRS 15
in cadrul entitétilor in mod egal, fiind substantial identic
cu ASC 606 al US GAAP, asigurand astfel o
comparabilitate in Europa si in Statele Unite ale
Americii.

Standardul IFRS 15 ,Venituri din contractele cu clientii”,
aplicabil in Roménia incepand cu anul 2018, desi se
refera la recunoasterea veniturilor din contractele cu
clientii, reprezinta, de asemenea, si un ghid pentru
costurile suportate in vederea obtinerii si indeplinirii
conditiilor contractelor cu clientii, precum si reguli
actuale privind creantele de incasat, drepturile i
obligatiile contractuale. Astfel, pe langa impactul
semnificativ in special asupra situatiei rezultatului si al
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situatiei pozitiei financiare, IFRS 15 are gi un impact
economico-juridic la nivelul entitatilor.

IFRS 15 duce la modificarea recunoasterii veniturilor in
general, cu impact mai mare in telecomunicatii,
dezvoltare software, investitii imobiliare si constructii.
Noul model de recunoastere a veniturilor conform IFRS
15 se bazeaza mai degraba pe o abordare legata de
transfer al controlului decat pe abordarea de transfer de
riscuri si beneficii folosita in mod obignuit in conformitate
cu IAS 18 (Buh&escu O., 2019).

La nivel national, reglementarile contabile (OMFP nr.
3189/2017) conforme cu IFRS au adus in prim plan
raspunderea administratorului sau a unei alte persoane
care are obligatia gestionarii entitatii inclusiv pentru
estimarile efectuate, care stau la baza inregistrarilor in
contabilitate, si pentru stabilirea naturii operatiunilor
economico-financiare, in functie de realitatea economica
a acestora.

Conform OMFP nr. 3189/2017 cheltuielile reprezentand
costuri marginale ale obtinerii unui contract, respectiv
costuri de indeplinire a unui contract, si care, potrivit
IFRS 15, indeplinesc criteriile de recunoastere ca active,
se inregistreaza dupa natura lor, cu reflectarea
concomitenta a activului aferent astfel:

474 = 73

,Sume amanate aferente

obtinerii si indeplinirii unui
contract”

Venituri aferente costului
obtinerii si indeplinirii
unui contract”

Sumele urmeaza sa fie esalonate, potrivit prevederilor
contractuale, fiind recunoscute drept cheltuieli ale
perioadei (contul 6588 ,Alte cheltuieli de
exploatare’/analitic distinct).

Principalul obiectiv al acestei lucrari il constituie
explorarea prevederilor IFRS 15 ,Veniturile din
contractele cu clientii”, evidentiind elementele de noutate
din continutul acestuia care determina schimbari in
modul de recunoastere si raportare a veniturilor pentru
entitatile din Romania care aplica obligatoriu sau
voluntar IFRS.

Prezenta lucrare analizeaza noile abordari ale IFRS 15,
propunand solutii $i aplicatii practice si contribuind la
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perfectionarea contabilitatii si raportarii financiare a
veniturilor cu impact direct asupra fundamentarii
deciziilor.

I lucrare am utilizat metode de cercetare calitativa,
urmarind interpretarea de anvergura a politicilor si
optiunilor privind recunoasterea si raportarea financiara
a veniturilor din perspectiva noului IFRS 15 ,Veniturile
din contractele cu clientii”.

Folosind argumente de tip critic $i empiric, lucrarea de
fata se incadreaza in cercetarea fundamentala, avand
ca obiectiv dobandirea unor cunostinte noi in privinta
noilor abordari de recunoastere si raportare financiara a
veniturilor, iar, pe de alta parte, in cercetarea aplicativa,
venind in sprijinul practicienilor si in scop educational
prin numeroase exemplificari practice. Argumentarea
noastra ia in considerare i analiza comparativa a IFRS
15 versus IAS 18, punand in evidenta elementele care
aduc valoare in calitatea raportarilor financiare a
veniturilor. Contributia adusa de aceasta lucrare consta
in interpretarea modului in care noile cerinte vor
determina entitatile sa-si recunoasca si sa prezinte
veniturile, urmata de exemple practice.

Rezultatele cercetarii vor putea fi utilizate atat in practica
entitatilor care aplica obligatoriu sau voluntar IFRS, cét
si in scop didactic.

La identificarea contractului cu un client, una dintre cele
cinci conditii care trebuie indeplinite pentru a aprecia
daca suntem in prezenta unui contract este
probabilitatea ca entitatea sd recupereze contravaloarea
la care este indreptétita.

Ce Inseamna si cum se aplica aceasta conditie?

Cerinta privind recuperabilitatea vizeaza integrarea
evaluarii riscului de credit a clientului in determinarea
valabilitatii unui contract (adica probabilitatea ca
entitatea sa Tsi recupereze echivalentul la care are
dreptul in schimbul unor bunuri sau servicii).

Trebuie mentionat ca, in conformitate cu IFRS, un
eveniment este probabil daca este mai mult probabil
decét improbabil sa se produca, iar introducerea unui
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astfel de prag obliga entitatile sa determine daca este
valabil contractul gi daca reprezinta o tranzactie
autentica. Desi aceasta concluzie este subiectiva si
bazata pe judecata sau rationament, IFRS 15 ofera
indrumari gi afirma c& aceasta evaluare tine seama de
,capacitatea si intentia” clientului de a plati
contravaloarea pentru care entitatea este indreptatita (in
realitate, nu se incheie contracte cu entitati cu risc mare
de credit).

Atunci cand se determina contravaloarea prestatiei
(chiar daca este variabila datorita unei concesii asupra
pretului), aceasta trebuie evaluata in functie de
capacitatea si intentia clientului de a plati.

Determinarea probabilitatii de recuperare (de colectare)
este foarte importanta in conformitate cu IFRS 15. In
situatia in care conditia de recuperare nu este
indeplinita, atunci nu este posibila recunoasterea
veniturilor activitatii ordinare (si, prin urmare, se va
utiliza metoda contabilitatii de casa) si orice
contraprestatie primita este inregistraté ca datorie
(adica, ca venit améanat) pana la una dintre urmatoarele
situatii:
o partile au aprobat contractul si s-au angajat sa-si
indeplineasca obligatiile respective,

o entitatea poate identifica drepturile fiecarei parti cu
privire la bunurile sau serviciile care urmeaza sa fie
furnizate,

¢ entitatea poate identifica termenii de plata pentru
bunurile sau serviciile care urmeaza sa fie furnizate,

e contractul are o substanta comerciala si

o este probabil ca entitatea sa recupereze onorariul la
care are dreptul in viitor in cadrul schimbului [IFRS
15.9].

Pentru determinarea obligatiilor de prestatie sau de
executie din contract se vor identifica obligatiile privind
bunurile sau serviciile promise.

in conformitate cu IFRS 15, o obligatie de prestatie
sau de executie se refera la un bun sau serviciu
separat promis (adica, conform unei promisiuni intr-un
contract).

Un contract include bunuri sau servicii promise in mod
explicit, dar si implicit. O promisiune implicita decurge
din practicile comerciale standard. Identificarea bunului
sau a serviciului promis presupune exercitarea judecatii
sau a rationamentului profesional. De exemplu, daca un
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element sau o activitate ofera un avantaj clientului, chiar
si unul mai putin semnificativ, acesta este un ,bun sau
serviciu promis” pentru a determina daca exista o
obligatie de prestatie sau de executie?

Pe baza concluziilor IFRS 15, ... toate bunurile sau
serviciile promise unui client in baza unui contract dau
nastere unei obligatii de executie, deoarece promisiunile
au fost facute in contextul acordului negociat intre
entitate si clientul sau”.

De asemenea, in conformitate cu Bazele de concluzii
ale IFRS 15, entitétile ,nu sunt exceptate de la
contabilizarea sau recunoasterea obligatiilor de servicii
pe care entitatea le poate considera fara consecinte sau
puse in aplicare numai sub aspectul formei. Entitatea
trebuie doar sa stabileasca daca aceste obligatii de
prestatie sau de executie sunt nesemnificative in ceea
ce priveste situatiile sale financiare”.

Atunci cand sunt identificate toate bunurile sau serviciile
ca fiind promise, in mod explicit sau implicit, in contract,
va trebui evaluat daca aceste bunuri sau servicii
reprezinta obligatii de executie.

Pentru a evalua ce reprezinta o obligatie de executie
(prestare) trebuie sa se stabileasca daca:

¢ bunul sau serviciul este distinct [IFRS 15.22 (a)];

¢ bunul sau serviciul face parte dintr-o serie de bunuri
sau servicii separate, care sunt in esenta aceleasi si
sunt furnizate clientului in acelasi ritm [IFRS 15.22

(b))-
Desigur, identificarea obligatiilor de executare
presupune inca o data exercitarea rationamentului.

4.1. Identificarea unui serviciu sau a unui
bun distinct

In conformitate cu IFRS 15, pentru ca un bun sau un
serviciu sa fie considerat distinct sau separat, trebuie
indeplinite doua conditii foarte precise:

o clientul trebuie sa fie in masura sa poata beneficia
(obtine avantaje economice) privitor la bunul sau
serviciul respectiv in mod izolat sau in combinatie cu
alte resurse disponibile (adica bunul sau serviciul pot
exista separat) [IFRS 15.27 (a)];

¢ bunul sau serviciul sa poata fi identificat separat de
alte bunuri sau servicii din cadrul contractului (adica
este prezentat distinct in cadrul contractului)
[IFRS 15.27 (b)].
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Factorii care indica faptul ca un client este in masura sa
profite sau sa obtina avantaje economice legate de un
bun sau serviciu ori in mod izolat ori in combinatie cu
alte resurse ugor disponibile, includ faptul ca serviciul
sau bunul sau poate fi:

o (tilizat, consumat sau vandut pentru o suma mai
mare decét valoarea sa reziduala;

e detinut intr-un alt mod care produce beneficii
economice.

O resursa usor disponibild este o resursa care este de
obicei vanduta separat. In cazul in care un bun sau
serviciu este in mod general vandut separat, indica
faptul ca acel client poate beneficia de bunuri sau
servicii luate separat sau in combinatie cu alte resurse
ugor disponibile.

In special, urmétorii factori indica faptul ca promisiunea
unei entitati de a furniza un bun sau un serviciu unui
client poate fi identificata separat de alte promisiuni
cuprinse in contract i anume:

o entitatea nu desfasoara o lucrare semnificativa de
integrare a bunului sau a serviciului cu celelalte
bunuri sau servicii promise in contract pentru a-l face
sa reprezinte grupul de bunuri sau servicii care
constituie obiectul contractului incheiat de client. Cu
alte cuvinte, entitatea nu utilizeaza bunul sau
serviciul ca input pentru a produce sau livra
rezultatele prevazute in contract [IFRS 15.29 (a)];

e bunul sau serviciul nu modifica in mod substantial
sau nu reuseste adaptarea unui alt bun sau serviciu
al clientului si care sa fi fost promis in contract [IFRS
15.29 (b)];

o bunul sau serviciul nu depinde neaparat de alte
bunuri sau servicii promise in contract si nu sunt
strans legate de acesta [IFRS 15.29 (c)].

EXEMPLE
a) Identificarea de bunuri distincte (separate)

Un producator de camioane vinde in acelasi timp si
camioane complete si piese de schimb pentru
camioane. Cand un client achizitioneaza un camion
complet, camionul este compus din mai multe intrari sau
inputuri (precum motor, anvelope, caroserie efc.);

Cu toate acestea, clientul nu receptioneaza aceste
intrari in mod izolat (cum ar fi doar motorul, sau doar
anvelopele). Intrarile sunt folosite pentru a produce
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iesirile care sunt prevazute in contract, in acest caz
camionul.

Desi motorul poate fi vandut separat ca piesa de schimb
si, prin urmare, se indeplineste prima conditie referitoare
la un bun separat, in cadrul unui contract de fabricare a
unui camion complet, motorul nu este considerat un bun
separat deoarece acesta reprezinta o intrare si faptul ca
entitatea furnizeaza un serviciu semnificativ care consta
in asamblarea motorului cu celelalte bunuri si servicii
prevazute in contract, adica motorul nu exista separat in
cadrul contractului.

Prin urmare, pentru acest tip de contract, motorul nu
este considerat un bun sau serviciu separat si nu consti-
tuie o obligatie separata de prestatie sau de executje.

Aceasta cerinta are scopul de a simplifica aplicarea
modelului in cinci etape, in situatiile in care o entitate
furnizeaza in mod esential acelasi bun sau serviciu
consecutiv intr-o anumita perioada de timp.

b) Serie de bunuri distincte sau separate

Un constructor incheie un contract cu un client pentru
furnizarea unei singure serii de bunuri similare
personalizate, intr-o cantitate semnificativa, care vor fi
livrate consecutiv si progresiv. In cadrul contractului,
clientul dobandeste un drept asupra productiei in curs i
castiga controlul asupra acesteia, pe masura ce
procesul de productie avanseaza.

Producatorul a stabilit un cost mediu estimativ privind
fabricarea produselor si a stabilit, de asemenea, ca
utilizarea unei metodologii de calculatie a costurilor
bazate pe intrari privitor la acest contract specific
reprezintd o descriere buna a prestatiei sale referitor la
transferul controlului proprietatii.

Acest contract se refera la o serie de bunuri distincte
sau separate care constituie de fapt o singura obligatie
de prestatie sau de executie, justificat de urmatoarele
aspecte:

¢ bunurile sunt similare si sunt furnizate consecutiv
(adica pentru o perioada de n ani);

o contractul este executat treptat, iar clientul
dobandeste un drept la productia curenta si obtine
controlul asupra acesteia pe masura ce avanseaza
productia si, prin urmare, satisface conditia de
recunoastere sau contabilizare progresiva;

e entitatea utilizeaza aceeasi metoda (adica metoda
costurilor angajate) pentru a masura gradul in care
este indeplinita obligatia de prestatie sau de executie
referitoare la furnizarea fiecarui produs.
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intrucat conditia pentru seria de bunuri sau servicii este
indeplinita, seria trebuie sa fie contabilizata ca o
obligatie de prestatie sau performanta unica. Acest
tratament nu este optional.

4.2. Serviciu sau bun separat prevazut
in contract

Care este impactul externalizarii (subcontractarii)
referitor la identificarea obligatiilor de prestatie sau de
executie a serviciului? De exemplu, s& presupunem ca
un furnizor ofera un anumit numar de bunuri sau servicii
intr-un contract si acestea sunt oferite clientului
impreuna. Cu toate acestea, anumite bunuri sau servicii
individuale necesare pentru livrarea intregului pot fi
subcontractate de catre furnizor.

Externalizarea nu trebuie sa afecteze intrebarea daca
bunul sau serviciul este distinct. Totusi, considerand
fiecare bun sau serviciu ca pe o promisiune, nu am
putea reprezenta o imagine fidela (nu s-ar reflecta cu
acuratete) a naturii promisiunii entitatii fata de client, nici
a prestatiei entitatii.

Servicii de subcontractare

Un constructor semneaza un contract cu un client pentru
construirea unei case. Sunt necesare diferite bunuri si
servicii pe tot parcursul anului si al procesului de
constructie.

Intr-un proiect de constructie, bunurile si serviciile sunt
de obicei integrate, astfel incat clientul sa obting un
singur rezultat de productie, iar contractul in ansamblul
sau este considerat drept o obligatie unica de prestatie
sau de executie.

Ce se intdmpla daca constructorul nu executa toate
serviciile necesare pentru a produce rezultatele
prevazute in contract? De exemplu, el subcontracteaza
lucrarile electrice si sanitare unui contractant tert
independent. Externalizarea sau subcontractarea unor
servicii modificd evaluarea, astfel incat contractul sa nu
mai fie o obligatie de executie unicd? Abilitatea de
externalizare a serviciilor inseamna, oare, ca serviciile
reprezinta obligatii de prestatie distincte?

In acest exemplu, chiar daca serviciile legate de energie
electrica si sanitare sunt furnizate de un subcontractant
(si, prin urmare, acestea pot exista separat),
producétorul realizeaza totusi o lucrare de integrare,
deoarece natura promisiunii este livrarea rezultatelor
prevazute in contract (adica o casa).
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Putem spune ca externalizarea nu trebuie sa afecteze
intrebarea daca bunul sau serviciul este distinct.

Intrucat cele doua conditii referitoare la un bun sau
serviciu distinct (adica care pot exista separat si care
sunt distincte in cadrul contractului) nu sunt indeplinite,
intregul contract reprezinta o singuré obligatie de
prestatie sau de executje.

Aceste acorduri de subcontractare ar trebui totusi luate
in considerare in lumina relatiei principal-agent (adica
subcontractantul actioneaza ca agent). Ar trebui luate in
considerare si aspecte legate de entitatile care
actioneaza in nume propriu sau ca agenti, care
figureaza in anexa B la IFRS 15.

La determinarea pretului tranzactiei sunt urmarite
aspecte legate de contravaloarea de platit, care poate fi
variabild, adica inglobeaza orice suma care poate varia
in cadrul unui contract, inclusiv, de exemplu, bonusuri
de performantd, penalizari, reduceri, concesii cu privire
la stimulente de pret si dreptul clientului de a returna un
produs. Aceasta este considerata drept o componenta a
pretului tranzactiei si face parte din echivalentul pe care
entitatea se asteapta s& il obtina in schimbul furnizarii
bunurilor sau serviciilor promise; prin urmare, trebuie sa
fie estimata i inclusa in pretul tranzactiei, in scopul
recunoasterii veniturilor.

Cand aceasta este variabila, entitatea trebuie sa o
estimeze utilizind metoda valorii estimate (adica o
suma ponderata cu probabilitatea de aparitie a
acesteia) sau metoda cuantumului cel mai
probabil, si anume metoda care reuseste cu cea
mai mare precizie sa calculeze sumele de luat in
considerare.

Nota:

In toate relatiile de subcontractare, entitatea
continua sa actioneze in nume propriu.
Faptele si circumstantele relatiei si conditiile
implicate trebuie intotdeauna evaluate.

Entitatea trebuie sa includa in pretul
tranzactiei tot sau o parte din valoarea
estimata a partii de recuperat variabile, dar
numai in masura in care este foarte probabil
ca anularea ulterioara a incertitudinii
contravalorii de platit variabile s& nu conduca
la 0 ajustare in sensul scaderii semnificative a
valorii cumulate a veniturilor recunoscute.
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EXEMPLU

La data de 1 ianuarie 20XX, o entitate incheie un
contract cu un client pentru vanzarea unui produs cu o
valoare totala de 100 U.M. pe unitate, pe o perioada de
un an.

Tn cazul in care clientul cumpara mai mult de 180 de
unitétilan, valoarea totala va fi de 90 U.M. pe unitate
(aceasta reducere va fi aplicata retroactiv, astfel incat
pretul unitatilor achizitionate va fi de 90 U.M. pe unitate).
Initial, entitatea nu crede ca clientul va cumpara mai
mult de 150 de unitati.

Cu toate acestea, in data de 15 mai 20XX, avand in
vedere ritmul de achizitie al clientului, entitatea declara
ca clientul va atinge obiectivul respectiv. Sa presupunem
ca ritmul de cumparare este dupa cum urmeaza:
ianuarie — 30 unitati, februarie — 20 unitati, martie — 25
unitati, iar in cursul lunii mai, pana in 15 mai, inca 30
unitati.

Deoarece suma totala de 100 U.M. per unitate include o
componenta fixa (de ex. 90 U.M. pe unitate) si o
componenta variabila (de exemplu, 10 U.M. pe unitate)
trebuie facuta o estimare a sumei variabile si sa se
determine daca aceasta estimare este supusa unei
limitari.

Sa examinam urmatoarele aspecte:

* La momentul semnarii contractului

Pe baza experientei trecute avute referitor la acest
produs si cu acest client, entitatea nu crede ca clientul
va atinge tinta dorita pentru ca valoarea de recuperat sa
ajunga la 90 U.M. pe unitate. Entitatea considera ca
exista o probabilitate ridicata sa nu apara o ajustare
semnificativa a veniturilor, deoarece achizitiile
preconizate nu vor depasi 180 de unitati si se asteapta,
astfel, sa aiba dreptul la o estimare de 100 de dolari pe
unitate, si nu de 90 de dolari pe unitate. Entitatea
recunoaste suma totala a contraprestatiei, sau a sumei
de recuperat, care este de 100 U.M. pe unitate.

* Aspecte referitoare la remizele acordate
- la 31 martie 20XX

Tn cazul in care concluziile la momentul incheierii
contractului sunt inca relevante, veniturile pentru
perioada incheiata la 31 martie 20XX vor fi inregistrate
la 100 U.M. pe unitate.

- la 15 mai 20XX
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in prezent, entitatea estimeaza c&, in urma achizitiilor
crescute, clientul va depasi obiectivul de 180 de unitati.
Acum este foarte probabil ca va exista o ajustare
semnificativa in scadere.

in consecinta, veniturile vor trebui ajustate retroactiv la
90 U.M. pe unitate. Aceasta ajustare va fi recunoscuta in
perioada curentd, 20 mai (adica in al doilea trimestru).

In perioada ianuarie — martie, suma veniturilor de
contabilizat va fi de 75.000 U.M., adica:

(30+20+25) unitati x 100 U.M./unitate = 75.000 U.M.

iar in perioada aprilie — mai va fi de doar 1.950 U.M.,
adica:

(30 unitatix90 U.M./unitate) — (100-90) U.M./unitate x
x (30+20+25) = 2.700 U.M. - 750 U.M. = 1.950 U.M.

4.3. Impactul componentei semnificative
de finantare

IFRS 15 stabileste cerintele specifice pentru
,componenta semnificativa de finantare”.

Ajustarea contravalorii estimate a fi recuperata pentru a
tine cont de componenta de finantare semnificativé are
ca obiectiv sa recunoasca venitul intr-o suma care
reflecta ,pretul de vanzare in numerar sau cu plata pe
loc” al bunului sau al serviciului furnizat in tranzactie la
momentul la care bunul sau serviciul este furnizat.

Contractele pentru care plata de catre client, precum si
prestatia sau executia de catre entitate se efectueaza la
momente foarte diferite trebuie evaluate pentru a
determina daca contractul are o componenta
semnificativa de finantare. In conformitate cu IFRS 15,
pentru a determina daca contractul are o componenta
semnificativa de finantare trebuie evaluate faptele si
circumstantele relevante.

Pentru a face acest lucru, trebuie luati in considerare
urmatorii doi factori:

a. diferenta — daca exista — intre valoarea de incasat si
pretul de vanzare in numerar al bunurilor sau serviciilor
promise [IFRS 15.61 (a)];

b. efectul combinat al urmatoarelor doua elemente [IFRS
15.61 (b)]:

o intervalul asteptat dintre momentul in care entitatea
furnizeaza bunurile sau serviciile promise clientului si
momentul in care acesta le plateste,
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o existenta unor rate ale dobanzilor semnificative pe
piata.

EXEMPLU

Plata efectuata in avans si estimarea ratei de
actualizare

Acest exemplu insoteste IFRS 15, dar nu face parte
integranta. Este destinat sa ilustreze aspecte ale acestui
standard si nu sa ofere indrumari interpretative.

O entitate incheie un contract cu un client pentru
vanzarea unui activ. Controlul activului va fi transferat
clientului in doi ani (livrarea va fi finalizata la un anumit
moment).

Contractul prevede doua posibile metode de plata:

o plata a 8.000 de unitati monetare (UM) in doi ani in
care clientul obtine controlul activului,

sau
e 7.000 UM la momentul semnarii contractului.

Clientul alege sa plateasca 7.000 UM la semnarea
contractului. Entitatea conchide ca contractul include o
componenta de finantare importanta din cauza perioadei
care se scurge intre momentul in care clientul plateste
activul si momentul la care entitatea transfera bunul
clientului, precum si tindnd seama de ratele dobanzilor
prevalente de pe piata.

Rata implicita a dobénzii la tranzactia respectiva este de
11%, adica rata dobanzii necesare pentru ca cele doua
metode de plata posibile sa fie echivalente la nivel
economic. Cu toate acestea, entitatea determina, in
conformitate punctul 64 din IFRS 15, ca rata dobéanzii la
care ar trebui sa se utilizeze ajustarea valorii
contraprestatiei promise este de 6%, ceea ce
corespunde ratei datoriei marginale a entitatii.

Tratamentul contabil al componentei semnificative a
finantarii:

a. Recunoasterea unei obligatii contractuale in ceea ce
priveste plata UM 7.000 primite Tn momentul atribuirii
contractului:

OXx = 4xx 7.000
Banca Datorii pentru contract

b. In cei doi ani care urmeaz4 incheierii contractului si
pana la momentul in care activul este transferat,
entitatea ajusteaza valoarea sumei promise de
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recuperat (in conformitate cu punctul 65 din IFRS 15) si
recunoaste obligatiile contractuale, prin recunoasterea
dobénzii la 7.000 UM, de 6% timp de doi ani.

66x = 4xx 900
Cheltuieli cu dobanzile  Datorii pentru contract

c. Recunoasterea veniturilor cu privire la transferul de
active:

4xx = XX 4.900
Datorii pentru contract Venituri ordinare

Ca o simplificare, entitatea nu este obligata sa ajusteze
pretul tranzactiei intr-un contract pentru a tine seama de
efectele unei componente importante de finantare, in
cazul in care se asteapta sa primeasca plata nu mai
tarziu de doudsprezece luni dupa furnizarea bunului sau
a serviciului.

UNALT EXEMPLU

O firma de consultanta in inginerie semneaza un
contract pe doi ani, pentru a oferi servicii de consultanta
unui constructor privind lucrarile de electricitate intr-un
nou complex comercial de mai multe miliarde.

Conform contractului, constructorul va efectua plati catre
consultant la anumite date specificate in contract. Sa
presupunem ca firma de inginerie a stabilit ca acest
contract reprezinta o singura obligatie de
executie/prestatie, care va fi indeplinita progresiv.
Sumele de plata esalonate au fost programate pentru a
coincide cu prestatia.

O suma reprezenténd 10% din fiecare plata va fi retinuta
de catre producétor si aceste retineri vor fi platite in
cazul in care activitatea de consultanta este completa i
toate instalatiile electrice complexe vor fi puse in
functiune.

Firma de inginerie conchide ca, desi in fapt poate exista
o intérziere intre livrare gi plata (adica retinere de
garantie), aceasta intarziere nu reprezintd o
componentd semnificativa de finantare, deoarece pléatile
coincid cu prestarea entitatii gi retinerea de garantie are
rolul doar de a proteja constructorul impotriva posibilitatii
ca societatea de inginerie sa nu isi indeplineasca
obligatiile care fi revin in temeiul contractului. Motivul
pentru aménarea platii nu este, prin urmare, legat de
finantare, iar diferenta dintre sume este proportionala in
corelatie cu motivul ce a determinat aceasta diferenta.
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Cu toate acestea, in cazul in care contractul ar fi
prevazut ca si constructorul sa efectueze o platd egala
cu 50% din suma totala, la momentul atribuirii
contractului, ar exista atunci o componenta importanta
de finantare. Intrucat serviciile vor fi furnizate pe
intreaga durata a contractului de doi ani si nu in
momentul semndrii contractului, atunci plata nu va mai
coincide cu prestatia. Aceasta inseamna ca entitatea va
trebui sa stabileasca daca exista o componenta
semnificativa de finantare.

4.4. Retururile sau vanzarile cu drept de
returnare

Retururile sunt o forma de compensare variabila.
IFRS 15 ofera orientari specifice pentru acest tip de
variabild. Entitatile din multe sectoare (de exemplu,
comertul cu amanuntul, produsele industriale,
bunurile de consum etc.) ofera adesea clientilor
dreptul de returnare pentru cumpararea anumitor
bunuri, ceea ce poate duce la:

e o rambursare totala sau partiala a contrapartidei
platite;

e 0 nota de nota de credit aplicabila sumelor care sunt
sau vor fi datorate entitatii;

e un alt produs oferit in schimb.

Tn conformitate cu IFRS 15, contabilizarea veniturilor se
efectueaza dupa cum urmeaza:

a. Recunoasterea veniturilor pentru 0 suma egala cu
cea la care entitatea se asteapta sa aiba drept. In
efectuarea evaluarii sale, entitatea trebuie sa aplice
orientarile privind contrapartida variabild, inclusiv
limitarea estimérilor. in consecinta, pentru bunurile
pentru care ea se asteapta sa le returneze, entitatea
nu recunoaste veniturile (deoarece este foarte
probabil ca o ajustare semnificativa sa se produca),

b. Inscrie o datorie pentru suma pe care entitatea
se agteapta sa o ramburseze (adica, pentru
bunurile pe care se asteapta sa le restituie).

c. Inscrie un activ cu o inregistrare
corespunzatoare in costul vanzarilor cu titlu de
drept de a recupera marfurile atunci cand este

%
4762
Drept de recuperare (20%)
607
Costul vanzarilor
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platita restituirea (adica, acest lucru se va face
la costul stocului initial, fara costuri estimate
pentru recuperarea marfurilor).

EXEMPLU PRIVIND CONTABILIZAREA
RETURURILOR DE MARFURI

Un detailist are ca politica declarata ca orice produs
poate fi returnat in 30 de zile, sub rezerva unui plafon de
20%, (adica cu rezerva unui plafon maxim de returnare
de 20% din totalul produselor cumparate in decurs de 30
de zile).

Pe data de 1 ianuarie 20XX, detailistul a lansat un nou
produs, la o valoare contabila in stoc de 40 U.M.
Retururile s-au efectuat pe parcursul a trei luni, astfel:
ianuarie — 5% retururi, februarie — 20% retururi, martie —
10% retururi.

La 1 aprilie 20XX, detailistul incheie un nou contract si
vinde 150 de unitati din noul produs, cu 50 U.M./unitate.

Cu toate ca produsul tocmai a fost lansat pe piata, exista
o mare diversitate de sume posibile de recuperat sau de
incasat (exemplul este dovedit de procentajele de
retururi din ultimele luni) si detailistul nu este in masura
sa afirme ca exista sau nu o mare posibilitate de
ajustare in scadere, destul de semnificativa pentru
componenta variabila.

in consecinta, partea variabila — adica 20% din pretul de
tranzactie putand face obiectul unui retur — nu va putea
fi contabilizata inainte de 1 mai 20XX, cand perioada de
30 zile acordata ca termen va ajunge la final. Vom putea
folosi ca sugestie conturile recomandate in conformitate
cu OMFP nr. 3189/2017, precum:

474 ,Sume aménate aferente obtinerii $i indeplinirii unui
contract”

713 ,Venituri aferente costului obtinerii §i indeplinirii unui
contract”

4761 ,Datorii de rambursare aferente vanzarilor cu drept
de retur”

4762 ,Creante aferente dreptului de a recupera produse
de la clienti”.

Astfel, vom avea la 1 aprilie:

371 6.000 (150 buc. x 40 UM.)
Stocuri 1.200
4.800
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si, pe masura ce se efectueaza vanzarea produsului:

5XX = % 7.500 (1.500 x 50)
Banci 70X 6.000
Venituri ordinare
4761 1.500 (20% x 7.500 =
Datorie pentru  1.500)
retururi

iar la 1 mai 20XX:
4761 = 70X 1.500
Datorie de decontat Venituri ordinare

607 4762 1.200
Costul = Drept de
vanzarilor recuperare

cand se ajunge la finalul celor 30 de zile (presupunand
ca nu e cazul niciunui retur).

4.5. Programe de loialitate sau de fidelizare

Un program de loialitate care ofera clientului un drept
semnificativ da nagstere unei obligatii de prestatie la care
urmeaza sa fie alocata o parte din contravaloarea de
recuperat totala prevazuta in contract.

O entitate are un program de loialitate pentru clienti,
in baza caruia clientul obtine un 1 punct de loialitate
pentru fiecare 10 unitati monetare (UM) cumparate.
Fiecare punct poate fi rascumparat pentru o
reducere de 1 punct privind orice achizitie viitoare a
produselor entitatii. In timpul unui an fiscal, clientii
cumpara produse in valoare de 100.000 si primesc
10.000 de puncte aplicabile achizitiilor viitoare.

Contravaloarea de recuperat este 0 suma ce trebuie
determinatd, iar pretul de vanzare specific al
produselor achizitionate este de 100.000. Entitatea
estimeaza ca vor fi folosite sau schimbate 8.000 de
puncte. Avand in vedere aceasta probabilitate, se
estimeaza c& pretul de vanzare specific al unui punct
va fi de 0,80 (adica in total 8.000), in conformitate cu
punctul B42 din IFRS 15.

Punctele ofera clientilor un drept semnificativ care nu
ar fi acordat in absenta unui contract.

Entitatea conchide astfel ca promisiunea de
acordare de puncte este o obligatie de prestatie sau
de executie. Ea repartizeaza sau aloca pretul
tranzactiei (100.000) intre Venituri si Puncte, pe
baza criteriului pretul de vanzare specific, dupa cum
urmeaza:
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Venituri = 92.592, adica 100.000 UM x 0,925 (alocare
Pret de vanzare specific, cf. proportiei de 100.000 +
108.000)

Puncte = 7.408, adica 100.000 UM x 0,7408
(alocare Pret de véanzare specific, cf. proportiei de
8.000 + 108.000) sau 100.000 — 92.592

La sfarsitul primului an, au fost schimbate 4.000 de
puncte, iar entitatea continua sa astepte schimbul total
de 8.000 de puncte.

Contabilizam veniturile din activitati obignuite pentru
punctele de loialitate astfel:

4.000 (4.500 puncte + 8.000 puncte) = 2.250

Si
0 datorie contractuala cu suma de 1.750 = (4.000 — 2.250),
cu titlu de puncte nefolosite sau neschimbate la sférsitul
perioadei din primul exercitiu.

La sfarsitul celui de-al doilea an a fost folosita suma de
7.500 de puncte.

Entitatea actualizeaza estimarea punctelor care vor fi
schimbate si preconizeaza sa faca acum un schimb total
de 8.000 de puncte.

Ea recunoaste veniturile din activitati obignuite in ceea
ce priveste fidelitatea, de 1.500, care se obtin ca
diferenta dintre :

3.750 [(puncte totale rascumparate 7.500 + puncte
totale care ar fi trebuit schimbate 8.000) x alocare
initiala de 4.000 UM] si 2.250 (suma care a fost
recunoscutd in cursul primului exercitiu financiar).

Soldul datoriilor valoarea contractului este de 500 UM
(alocare initiala de 8.000 — activitatile obignuite
cumulative recunoscute in valoare de 7.500) sau
8.000 —4.000 - 3.500.

Precizarile actuale din IAS 18 prevad aplicarea criteriilor
de recunoastere a componentelor identificabile separat
pentru o singura tranzactie (de exemplu, pentru cazul
S.C. ALFA: telefon + abonament lunar). Cu toate
acestea, IAS 18 nu ofera nicio indicatie cu privire la
modul de identificare a acestor componente si modul de
alocare a pretului de véanzare.
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O modalitate a fost de recunoastere a veniturilor
obtinute din vanzarea abonamentelor lunare in
ntregime, pe masura ce serviciul a fost furnizat si niciun
venit pentru telefon — costul receptorului fiind tratat ca si
costul achizitiei clientului.

Unele companii au identificat aceste componente, dar
au limitat apoi veniturile alocate vanzarii telefonului la
suma primita de la client (mai precis zero), o forma a
unei metode reziduale.

Pentru simplificare, sa presupunem ca S.C. ALFA nu
recunoaste venituri din vanzarea telefonului, deoarece fl
ofera in mod gratuit. Costul receptorului este recunoscut
in contul de profit sau pierdere si, in mod eficient, S.C.
ALFA trateaza acest lucru ca un cost de achizitie al unui
nou client.

Veniturile din abonamentul lunar sunt recunoscute lunar.
Inregistrarea contabila este de a debita creantele sau
casa/banca si de a credita veniturile cu 100 U.M. costul
receptorului fiind recunoscut drept cheltuiala, iar
acoperirea acestuia urmand sa se realizeze pe parcurs,
péna la finalizarea contractului, prin includerea
proportional in veniturile facturate lunar in baza
abonamentului.

Dacé insa dorim recunoasterea veniturilor in
conformitate cu IFRS 15, putem urmari cazul de
mai jos:

S.C. ALFA trebuie sa identifice initial contractul
(pasul 1), in acest caz fiind vorba de un abonament
de 12 luni incheiat cu clientul ,Ana”, cu plata lunara
de 100 U.M., oferind gratuit telefonul, care
individual poate fi vandut cu 500 U.M. bucata.

S.C. ALFA trebuie sa identifice toate obligatiile de
prestare din contractul cu Ana (pasul 2) din
modelul cu cei cinci pasi:

Pasul 1. Obligatia de a livra un receptor

Pasul 2. Obligatia de a furniza servicii de retea
timp de 12 luni (1 an)

Pretul tranzactiei (pasul 3) este de 1.800 U.M.,
reprezentand contravaloarea abonamentului lunar
de 150 U.M. pentru 12 luni.

S.C. ALFA trebuie sa aloce pretul tranzactiei de
1.200 U.M. pentru obligatiile individuale din cadrul
contractului, pe baza preturilor lor relative de
vanzare (sau a estimarilor lor) — acesta fiind
pasul 4.

Obligatia/prestatia Pretul de vénzare individual % din total (pretul de v nz\g:gl::Ilativ = 1.200*%)
Receptor 500 21,7% 395.60
Servicii de retea 1.800

’ (sau 150x12) 78,3% 1.404,40
Total 2.300 100% 1.800.00

Pasul 5 il reprezinta recunoasterea veniturilor, atunci
cand S.C. ALFA si-a indeplinit obligatiile sau prestatiile
de execultie.

Prin urmare:

e (Cand S.C. ALFA i da un receptor Anei, trebuie sa
recunoasca venitul de 395,60 U.M.;

e Cand S.C. ALFA furnizeaza servicii de retea pentru
Ana, trebuie sa recunoasca un venit total de
1.404,40 U.M. pe parcursul celor 12 luni. Practic este
realizarea inregistrarii o datd pe lund, atunci cand
are loc facturarea.

Descriere Suma Debit Credit Cand are loc inregistrarea
Receptor Telefon 395,60 461 707X Cand receptorul este predat
P Venituri de decontat | Venituri din vanzarea de bunuri Anei
117 411 % Céand sunt furnizate servicii de

(= facturare lunard) | Creante fata de Ana

retea — lunar, conform

Servicii de retea 84 o 704)_( ) contractului cu Ana
: Sau (1.404,40/12) Venituri din serviciile de retea
33 461
(sau 395,60/12) Venituri de decontat
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Cel mai mare impact al noului standard IFRS 15 1l
reprezinta faptul ca companiile vor raporta profiturile intr-
un mod diferit, iar modelele de raportare a profitului se
vor schimba. in exemplul nostru de telecomunicatii, S.C.
ALFA a raportat pierderi la inceputul contractului si apoi
profituri constante conform IAS 18, deoarece a
recunoscut veniturile in conformitate cu facturarea catre
clienti.

Tn conformitate cu IFRS 15, profiturile raportate de S.C.
ALFA sunt aceleasi pe total, insa modelul recunoasterii
acestora in timp este diferit.

De ce este important sa se tina seama de aceasta
distinctie? Este important datorita faptului ca unele
contracte depasesc o perioada contabila (un exercitiu
financiar). Aceste contracte fiind pe termen lung,
veniturile raportate in perioadele contabile incorecte, ar
putea determina impozitarea incorecta, o raportare
diferita la bursa si alte consecinte de reprezentare.

Daca analizam situatia financiara a S.C. ALFA si
presupunem ca acest contract a inceput la 1 iulie 20XX,
iar sfarsitul exercitiului financiar al S.C. ALFA este 31
decembrie 20XX, vom observa sume diferite privind
totalul veniturilor de recunoscut in cadrul exercitiu
financiar 20XX.

Obligatia de executie/
Venituri recunoscute

in conformitate cu IAS 18

in conformitate cu IFRS 15

Receptor 0.00 395.60

Servicii de retea 900 (150x6) 702 (117%6)

Total 900.00 1.097,60
EXEMPLU e Varianta B: Pretul pentru 200 de calculatoare

Firme de productie de bunuri gi modificari ale
contractului

S.C. Beta PC, producator de calculatoare, incheie un
contract cu S.C. Gamma pentru a livra 400 de
calculatoare pentru un pret total de 800.000 U.M.
(2.000 U.M. per calculator).

Din cauza pregatirilor necesare, S.C. Gamma este
de acord sa livreze calculatoare in patru etape de
livrare separat in urmatoarele patru luni (cate 100
calculatoare in fiecare etapa). S.C. Gamma preia
calculatoarele la livrare.

Dupa efectuarea primei etape de livrare, S.C. Gamma si
S.C. Beta PC modifica contractul.

S.C. Beta PC va furniza 200 de calculatoare suplimentar
(600 Tn total).

Cum ar trebui sa recunoasca S.C. Beta PC veniturile
aferente acestui contract pentru anul incheiat la 31
decembrie 20X1, daca:

o Varianta A: Pretul pentru celelalte 200 de
calculatoare a fost stabilit [a 380.000 U.M., adica
de 1.900 U.M. pe calculator. S.C. Beta PC a
oferit o reducere de cantitate (un risturn) de 3%
pentru livrarea suplimentara, care reflecta
reducerile normale de volum furnizate in
contracte similare cu alti clienti.
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suplimentare a fost stabilit la 300.000 U.M., fiind
de 1.500 U.M. pentru fiecare calculator. S.C.
Beta PC a oferit o reducere mare pentru livrarea
suplimentara, deoarece spera intr-o cooperare
viitoare cu S.C. Gamma (insa nu a fost discutat
nimic in acest sens pana la acest moment).

Pana la data de 31 decembrie 20X1, S.C. Beta PC a
livrat 500 de calculatoare (400 dupa cum a fost convenit
initial si 100 in baza amendamentului la contract).

5.1. Veniturile in conformitate cu normele
anterioare (IAS 18)

Prin definirea veniturilor in conformitate cu 1AS 18,
venitul privitor la livrare este pur si simplu contabilizat
la momentul livrarii, pentru valoarea justa a
contraprestatiei de primit pentru computere — care
este oricare suma din scenariile de mai sus.

IAS 18 nu impune sa se examineze daca aceasta
livrare suplimentaré reflectd sau nu preturile de
vanzare de sine stattoare.

Bineinteles, facem din nou abstractie de
,Substanta comerciald”, ,preturile de transfer”,
,preturile de dumping” — acesta fiind doar un

exemplu.
Venitul pentru anul incheiat la 31 decembrie 20X1:
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o Pentru Varianta A: 800.000 U.M. (pentru primele
400 calculatoare la 2.000 U.M. /bucata) + 190.000 U.M.
(alte 100 de calculatoare livrate la 1.900 U.M./bucata) =
990.000 U.M. (pentru toate cele 500 de computere
livrate).

o Pentru Varianta B: 800.000 U.M. (pentru primele
400 de calculatoare la 2.000 U.M./bucata) + 150.000
U.M. (100 calculatoare suplimentare la 1.500
U.M./bucatd) = 950.000 U.M. (pentru toate cele 500
de computere livrate).

5.2. Veniturile conform IFRS 15

Tn aceastd abordare, contractul suplimentar reprezinta

modificarea tipica a contractelor, si anume modificarea
numérului de computere si modificarea totaléd a prefului
tranzactiei.

Standardul IFRS 15 specifica in mod precis modul de
contabilizare a modificarilor contractului, in functie de
conditiile de modificare.

Exista doua tipuri de baza de modificare a contractului:

I. Modificarea contractului este considerata ca un
contract separat

Modificarile care survin pot fi considerate ca un contract
separat cand sunt indeplinite doua criterii:

o Produsele si serviciile suplimentare in cadrul
modificarii trebuie sa fie distincte de produsele sau
serviciile din contractul initial.

Tn ambele scenarii acest lucru este indeplinit, deoarece
computerele suplimentare sunt destul de diferite de
computerele originale.

o Valoarea anticipata a pretului pentru bunurile /
serviciile suplimentare trebuie sa reflecte pretul
individual (independent) de vanzare al acestor bunuri
sau servicii.

II. Modificarea contractului nu este un contract
separat

Daca criteriile de mai sus nu sunt indeplinite (sau unul
dintre acestea nu este indeplinit), atunci modificarea
contractului nu este considerata ca un contract separat,
iar contabilizarea depinde de o analiza ulterioara.

Pentru cazul nostru, am ajuns la concluzia ca marfurile
suplimentare sunt distincte, principala intrebare este
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daca prelungirea suplimentara reflecta preturile lor de
vanzare independente.

Varianta 1: reducere de 3% acordata pentru livrarea
suplimentara.

Pretul calculatoarelor suplimentare reflecta intr-adevar
preturile lor de vanzare, deoarece S.C. Beta PC ofera in
mod normal o reducere pentru depasirea unui barem de
cantitate oricarui cumparator, intr-un procent de 3%.

Prin urmare, aceasta modificare a contractului este
contabilizatd ca un contract separat, iar venitul pentru
anul 20X1 (pentru cele 500 de calculatoare livrate) este:

800.000 U.M. din contractul initial pentru 400 de
calculatoare, la 2.000 U.M. /bucata;

190.000 U.M. din modificarea contractului pentru
celelalte 100 de calculatoare livrate suplimentar.

Veniturile totale din anul 20X1 sunt, prin urmare,
990.000 U.M. — exact ca dupa IAS 18.

Varianta 2: Reducerea de semnificativa convenita
asupra livrarii suplimentare

Aici este clar ca pretul calculatoarelor suplimentare nu
reflecté preturile lor de vanzare independente, deoarece
reducerea semnificativa este exceptionala si este legata
de contractul general cu S.C. Gamma.

Aceasta inseamna ca al doilea criteriu nu este indeplinit.

In consecintd, modificarea contractului NU este un
contract separat, ci este asociat cu contractul initial.

Tn acest caz, deoarece marfurile suplimentare sunt
distincte, trebuie sa tinem cont ca pe masura ce
incheiem contractul initial, sa il incepem pe cel nou.

Trebuie sa recunoastem pur si simplu veniturile
provenite din livrarea efectuata inainte de modificarea
contractului conform contractului initial.

Pentru produsele ramase din contractul initial $i pentru
bunurile suplimentare, recunoastem venitul total in
valoare de:

e acea parte a contravalorii din contractul initial, care
inca nu a fost recunoscuta ca venituri (cu alte
cuvinte, pretul bunurilor care urmeaza sé fie livrate);
la care se adauga

¢ plata convenita in modificarea contractului.
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Trebuie sa alocam aceasta suma obligatiilor individuale
sau calculatoarelor individuale din acest caz.

In Varianta B, modificarea contractului a fost ficuté dup
prima livrare, astfel incat S.C. Beta PC trebuie sa
recunoasca venitul pentru primele 100 de calculatoare,
in conformitate cu contractul initial:

o 200.000 U.M. pentru primele 100 de calculatoare x
2.000 U.M. pentru fiecare calculator.

Pretul total al tranzactiei care urmeaza sa fie alocat
dupa modificarea contractului este:

e 600.000 U.M., fiind parte din contravaloarea initiala
legata de 300 de calculatoare nedistribuite (400
pe contract, mai putin primele 100 livrate, la 2.000
U.M. pe unitate) aferente contractului inainte de
modificare;

e 300.000 U.M., fiind totalul pentru inca 200 de
calculatoare la 1.500 U.M./bucata;

e Total: 900.000 U.M.

in conformitate cu IFRS 15, trebuie sa alocim acesti
900.000 U.M. pentru 500 de calculatoare in total (300 nu
au fost livrate inainte de modificarea contractului + 200
de calculatoare suplimentare), ceea ce inseamna ca
S.C. Beta PC aloca 1.800 U.M. unui computer
(900.000/500).

Care este venitul total recunoscut in 20X1 in care au
fost livrate cele 500 de calculatoare? Sa calculam:

o Veniturile pentru cele 100 de calculatoare livrate
nainte de modificarea contractului: 200.000 U.M.,
adica (100 calculatoare x 2.000 U.M./calculator)

o Veniturile pentru cele 400 de calculatoare livrate
dupa modificarea contractului: 720.000 U.M. (400
calculatoare x 1.800 U.M. / computer);

o Total: 920.000 U.M.

Aici se poate vedea clar ca in acest al doilea scenariu
(pentru livrarea suplimentara cu reducerea
semnificativa):

« in conformitate cu IAS 18, venitul recunoscut pentru
anul 20X1 este de 950.000 U.M.

Aceastd suma include 800.000 U.M. (pentru primele 400
de calculatoare la 2.000 U.M./bucata) + 150.000 U.M.
(100 calculatoare suplimentare la 1.500 U.M./bucatd).
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Observam ca aici nu se tine cont de momentul la care a
intervenit modificarea de contract.

Venitul care va fi recunoscut in urmatoarea perioada
ramane de 100 de calculatoare cu 1.500 /calculator,
adica 150.000 U.M.; care conduce la un total de
1.100.000 U.M. pentru intregul contract.

« In conformitate cu IFRS 15, venitul pentru anul 20X1
este de 920.000 U.M.

Aceastd suma include 100 de calculatoare livrate
inainte de modificarea contractului: pentru 100
calculatoare x 2.000 U.M./calculator, deci 200.000 U.M.
si 400 de calculatoare livrate dupa modificarea
contractului: 720.000 U.M. (400 calculatoare x 1.800
U.M. / computer).

Venitul care va fi recunoscut in urmatoarea perioada
ramane 100 de calculatoare la 1.800 U.M. = 180.000
U.M. ; care conduce la un total de 1.100.000 U.M.
pentru intregul contract.

In aceasta situatie se tine cont de momentul la care a
intervenit modificarea de contract.

Observam ca totalurile sunt aceleasi! Desigur, insa
momentul de recunoastere a veniturilor este diferit. i
exact acest moment poate afecta impozitele,
dividendele, rapoartele financiare si totul.

In ultimul deceniu s-a remarcat trendul pozitiv in
perfectionarea reglementérilor contabile, acestea fiind
dezvoltate din punct de vedere calitativ in conformitate
cu aspectele economice i juridice ale entitatilor n
contextul modernizarii.

Lucrarea urmareste acest aspect, avand un aport
comprehensiv in ceea ce priveste elementele de noutate
ale abordarilor actuale ale entitatii privind recunoasterea
veniturilor.

IFRS 15 ,Venituri din contractele cu clientii” contine un
nou model de recunoastere a veniturilor si sugereaza o
crestere semnificativa a cerintelor privind publicarea
informatiilor, cu influente inclusiv asupra sistemelor
informatice si ale proceselor interne de colectare si
raportare a datelor.

Abordarea IFRS 15 elimina diferitele modele de
recunoastere a veniturilor, determinate in functie de
natura tranzactiei (contracte de constructii, livrarea de
marfuri, prestarea de servicii etc.), care aveau principii
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diferite i, uneori, erau dificil de inteles si de aplicat
pentru tranzactii mai complexe.

Aplicarea modelului unic pentru toate industriile
imbunétateste considerabil continutul si calitatea
informatiilor furnizate de entitati, precum si nivelul de
comparabilitate a practicilor de recunoastere a veniturilor
in diferite domenii.

Desi definitia venitului nu a suferit modificari i si-a
pastrat sensul si continutul anterior, IFRS 15 introduce
concepte noi, precum contractele cu clientii, pretul
tranzactiei, obligatii exercitabile, recunoasterea venitului
pentru angajamentele cu multiple elemente, identificarea
obligatiilor de executare prezente intr-un contract,
alocarea pretului tranzactiei asupra obligatiilor
contractului etc.

Contractele au devenit un element fundamental in
initierea procesului de recunoastere a veniturilor, IFRS
15 aplicAndu-se doar acelor contracte in care co-
contractantul este un client.

Momentul recunoasterii venitului are in vedere notiunea
de transfer cétre clienti a controlului asupra activului gi
nu transmiterea catre clienti a riscurilor i beneficiilor
aferente bunului, aga cum lua in considerare IAS 18.

IFRS 15 tine seama de principiile unei entitati pentru
raportarea de informatii utile utilizatorilor situatiilor
financiare cu privire la natura, valoarea, plasarea in timp

si incertitudinea veniturilor i fluxurilor de trezorerie
generate de un contract cu un client.

Noul standard face apel la exercitarea rationamentului
profesional prin introducerea termenului ,activ aferent
contractului®, care reprezinta dreptul entitatii la o
contraprestatie in schimbul bunurilor sau serviciilor
transferate de entitate unui client, atunci cand dreptul
respectiv este conditionat de altceva decét de trecerea
timpului. Daca dreptul respectiv este conditionat doar de
trecerea timpului, atunci se inregistreaza creante.

in acest caz este importanta intelegerea diferentelor
dintre activele aferente contractului gi creante, tinand
seama de riscurile asociate cu drepturile vanzatorului
asupra contraprestatiei contractului. Atat activul aferent
contractului, cat si creantele sunt supuse riscului de
insolvabilitate a cumparatorului. Dar, in plus, un activ
aferent contractului este supus si altor riscuri precum
riscul de neexecutare de catre vanzator a obligatiilor
sale (risc de performanta).

IFRS 15 are un aport semnificativ in armonizarea i
compatibilizarea diverselor practici aferente
recunoasterii si raportarii veniturilor, apeléand la un model
comun de recunoastere a veniturilor, aplicabil
contractelor cu clientii, indiferent de industria in care
activeaza entitatile, credndu-se premisele pentru
asigurarea comparabilitatii.

BIBLIOGRAFIE

1. Buhaescu, O. (2019), Cresterea utilizarii IFRS in
Romania, disponibil online la
https://www2.deloitte.com/ro/ro/pages/tax/articles/s
chimbarile-propuse-in-impozitarea-veniturilor-care-
ar-fi-impactul-pentru-salarii-si-activitati-
independente.html

2. Efremidis, D. (2015), Darstellung des neuen
Standards IFRS 15 ,Umsatzerldse aus Vertragen
mit Kunden” und dessen Auswirkungen auf die
Automobilzulieferindustrie, accesat la:
https://www.grin.com/document/308056

3. Girbind, M. (2014), Noi prevederi internationale
privind recunoasterea veniturilor (IFRS 15 Venituri
din contractele cu clientii) (I si Il), Curierul National,
editiile din 19 iulie si 31 iulie.

4. Grigoroi, L. (2017), Venituri din contractele cu
clientii: aspecte-cheie din perspectiva IFRS 15,
Journal ,LECONOMICA”, nr. 4(102), pp. 61-71.

202

5. Hagemann, T. (2015), IFRS 15-Erfassung von
Umsatzerlésen aus Kundenvertragen. IFRS, 15,
pp. 25-41.

6. Mihalache, S (2016), Conservatorism si optimism
in contabilitate: prudenta versus valoare justa —
partea a ll-a, CECCAR Business Magazine,
Expertiza si auditul afacerilor, nr. 2, 5-11 aprilie
2016.

7. Nobes, Christopher W. (2006), Revenue
Recognition and EU Endorsement of IFRS,
Accounting in Europe, 3:1, pp. 81-89.

8. Ramolla, M. (2016), Die neuen Vorschriften zur
Umsatzrealisierung nach IFRS 15 - Eine kritische
Analyse der gesetzten Ziele und notwendigen
UmsetzungsmafRnahmen. In: Malms 1. (eds)
Erfolgreiche Abschlussarbeiten — Internationale
Rechnungslegung. Springer Gabler, Wiesbaden,
pp. 205-247, disponibil online la:

anul XV1I



10.

1.

12.

https://link.springer.com/chapter/10.1007/978-3-
658-13005-3_6

Wistemann, J & Kierzek, S (2005), Revenue
Recognition under IFRS Revisited: Conceptual
Models, Current Proposals and Practical
Consequences, Accounting in Europe, 2:1,

pp. 69-106.

Zdebel, R., & Isaac, M. (2017), Umsatzerl6se aus
Vetrédgen mit Kunden nach IFRS 15.
Herausforderungen aus der Umstellung fir die
Automobilindustrie. Accesat la:
https://www.grin.com/document/380304

IFRS IN PRACTICE 2018 IFRS 15, Revenue from
Contracts with Customers, disponibil online la
https://www.bdo.ch/getmedia/265aaa8c-3a92-
4692-bb4f-3010d0f469c6/IFRS-in-practice
2018_IFRS15.pdf.aspx.

IFRS 15 Revenue from Contracts with Customers,
YOUR QUESTIONS ANSWERED, disponibil
online la https://lwww2.deloitte.com/ content/dam/
Deloitte/ca/Documents/audit/ca-en-your-
questionsanswered_IFRS%2015_eFINAL%20FIN
AL-s.pdf.

Nr. 2 (154)/2019

13.

14.

15.

16.

OMFP nr. 881/2012 privind aplicarea de céatre
societatile comerciale ale caror valori mobiliare
sunt admise la tranzactionare pe o piata
reglementata a Standardelor Internationale de
Raportare Financiara, publicat in M.O. nr. 424/ 26
iunie 2012.

OMFP nr. 1286/2012 pentru aprobarea
Reglementarilor contabile conforme cu
Standardele Internationale de Raportare
Financiara, aplicabile societatilor comerciale ale
caror valori mobiliare sunt admise la tranzactionare
pe o piata reglementatd, publicat in M.O. nr. 687/ 4
octombrie 2012.

OMFP nr. 2844/2016 pentru aprobarea
Reglementarilor contabile conforme cu
Standardele Internationale de Raportare
Financiara, publicat in M.O. nr. 1020/ 19
decembrie 2016.

OMFP nr. 3189/2017 privind modificarea si
completarea Reglementarilor contabile conforme
cu Standardele Internationale de Raportare
Financiara, aprobate prin OMFP nr. 2844/2016,
publicat in M.O. nr. 1001/ 18 decembrie 2017.

203



